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ООО «ТЕХНО – ЛИЗИНГ»

г. Вологда, ул. Октябрьская, д.38А

тел, факс (8172) 25-1974, 24-6096
e-mail : techno@deltaplus.ru
Рекомендации  по составу  и содержанию бизнес-плана инвестиционного проекта,  реализуемого на основе

лизинговых операций

Резюме

Указываются следующие данные:

· полное название и адрес лизингополучателя

· фамилия, имя, отчество директора предприятия;

·  номер телефона /факса;

· идея предполагаемого проекта;

· результаты реализации проекта;

· совокупная стоимость проекта, в том числе объем затрат на приобретение оборудования по лизингу; 

· возможные источники финансирования и условия их получения, в том числе объем собственных средств, которые лизингополучатель готов инвестировать в проект;

· гарантии по выплате лизинговых платежей;

· гарантии по возврату привлеченных финансовых ресурсов;

· показатели оценки эффективности проекта;     

· выводы по анализу устойчивости проекта.

1. Сведения о предприятии (лизингополучателе)

Информация содержится  в бизнес-предложении на приобретении имущества по

 лизингу 

2.  Производственная деятельность.

2.1.Собственное имущество  (  нематериальные активы, используемые в основной деятельности; основные средства, здания и сооружения и т.п.) 

	Наименование актива 
	Срок

 амортизации
	Первоначальная стоимость
	Начисленный износ 
	Примечание

	Нематериальные  активы


	
	
	
	

	Земельный участок
	-


	
	-
	

	Здания и сооружения 


	
	
	
	

	Основные средства на балансе (без лизинговых схем) 


	
	
	
	

	Оборудование на основе лизинга 
	
	
	
	

	Прочее


	
	
	
	


2.2. Количество поставщиков сырья. 

2.3. Сезонность производственной и сбытовой  деятельности. 

2.4. Дефицит (избыток) сырья, материалов, комплектации.

2.5. Степень удаленности от  поставщиков. 

2.6. Транспортные расходы по данному проекту. 

2.7. Арендные обязательства.

	№ п/п
	Площади

или оборудование
	Назначение
	Арендодатель, номер и срок действия договора аренды.
	Арендная плата в квартал (млн. руб.)
	Примечание.

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	


3.  Продукция  или услуги лизингополучателя по проекту.

3.1. Потребительские характеристики продукции или услуг. 

3.2. Патентные, лицензионные права. 

3.3. Объем экспорта (в процентах к общей реализации).

3.4. Структура себестоимости и рентабельность (к затратам, к активам).

3.5.Продукция (полуфабрикат для дальнейшей переработки или продукция (услуги) для продажи населению).

4. Рынок сбыта.

4.1. Действующая политика продаж. Имеются ли скидки для оптовиков, расчеты за продукцию производятся в наличной или безналичной форме, какая часть выпущенной продукции передается оптовым покупателям на реализацию, имеется ли возврат нереализованной продукции.

4.2.Доля продукции или услуг предприятия  на данном сегменте рынка. Указать масштаб рынка (региональный, межрегиональный, российский, государств-участников СНГ и т.п.).

4.3. Сравнение с другими продуктами и услугами, аналогичными по потребительским свойствам и качеству.

4.4. Основные потребители продукции и услуг (более 5% объема продаж).

4.5. Объем продаж по основной деятельности за последние три года в натуральном  и стоимостном выражении. 

4.6. Оценка влияния сезонности на  объемы продаж. Объем реализации продукции за все кварталы предыдущего финансового года.

4.7. Месторасположение основных потребителей (более 5% объема продаж).

4.8. Описание дилерской и/или  дистрибъютерской сети ( при ее наличии).

5.Описание проекта.

Цель проекта

Описание целей, которые будут достигнуты в результате реализации данного проекта.

      Результаты проекта

Описание результатов проекта 

      Финансовая организация проекта.

Описание  схемы финансирования проекта.

Предоставляемое обеспечение и оценка степени его готовности для реализации данного проекта.

	№ п/п
	Форма и размер гарантии
	Оценка степени готовности механизма

 реализации гарантии

	
	
	

	
	
	

	
	
	


Формы гарантии

·  гарантии федеральных, региональных или местных органов исполнительной власти
·  страхование
·  оборудование по лизингу
·  залог активов (недвижимость, оборудование, ценные бумаги и п.т.)
·  банковские гарантии
·  передача  имущественных и/или неимущественных прав
·  товарные гарантии

·  прочие гарантии

Оценка степени готовности механизма реализации гарантии

·  предварительная переписка с гарантом (начальная стадия)
·  протокол о намерениях 
·  наличие гарантийного письма
·  наличие договора 
·  активы, предполагаемые к залогу оценены по рыночной цене
·  активы, предполагаемые к залогу не оценены
·  отсутствует какая-либо гарантия
 Планируемые источники инвестиций, необходимые для реализации проекта:

	 Финансовые ресурсы на приобретение оборудования по лизингу
	Сумма
	В % к общему объему.

	За счет собственных средств
	
	

	За счет лизинговой компании
	
	

	За счет привлеченных средств
	
	

	Иные финансовые средства (указать какие)
	
	

	
	
	

	
	
	

	ИТОГО
	
	100


Структура уже имеющихся заемных средств 

предприятия

	№ п/п
	Наименование кредитной 

организации
	Назначение и  объем 

заемных средств, 

млн. руб.
	Процент обслуживания кредита (долга),

 % годовых


	Срок привлечения ресурсов 

с_______

по ______
	Примечание

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	


 Организационная структура проекта.

 Основные участники и их доля участия в проекте.

   Смежники (партнеры).

 Основные (более 10%  объема поставок) поставщики сырья. 

 Анализ рынка.

 Анализ рынка продукции (услуг) предприятия по уровням :

·  на внутреннем и внешнем рынках;

· на региональных рынках.

 Анализ  спроса на продукцию (услуги), полученной в результате реализации настоящего проекта:

· оценка величины и структуры текущего спроса ;

· перспективная оценка спроса на рынке в течение срока действия проекта и выплаты всех лизинговых платежей.

 Анализ емкости рынка по  регионам (продукция лизингополучателя):  

	Регион
	Объем производства
	Потребление
	Баланс производства и потребления

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


Прогноз емкости рынка и спроса на продукцию (услуги) лизингополучателя на первые два года.

Описание структуры рынка, его основных сегментов. 

 Продукция и услуги

Описание характеристик продукции (услуг ); оценить степень готовности продукции или услуг для реализации на рынке. 

Конкурентоспособность и потребительские качества продукции (услуг).

Минимально и максимально возможная норма прибыли (рентабельность) продукции (услуг).

 Планируемая организация сбыта.

Перечисление основных групп и категорий потребителей (более 5% объема производства) продукции  (услуг), планируемые доли потребления в процентном отношении. 

Планируемый объем экспорта от общего объема выпускаемой продукции. 

  Методы продаж и продвижения продукции ( услуг) на рынок. 

Планируемая ценовая политика и формы расчетов за реализацию.

	Общий объем продукции.
	Объем продукции отдаваемой на реализацию.
	Объем продукции отдаваемой по предоплате.

	
	
	

	
	
	

	
	
	


Территориальное расположение потребителей (более 5% объема производства).

 Оценка возможных изменений спроса. 

Как планируется сбывать остатки продукции (если таковые имеется).

Влияние сезонности на объемы продаж.

Наличие дилерской и дистрибъютерской сети. 

Рекламные мероприятия. 

Планируемые льготы, системы скидок и другие мероприятия по содействию сбыта.

Организация послепродажного обслуживания потребителей. 

Конкуренты.

Перечисление конкурентов, оценка по возможности их слабых и сильных сторон 

	№ п/п
	Предприятие-конкурент и его краткая характерстика
	Почтовый адрес, контактный телефон
	Продукция
	Примерный

 объем продаж 
	Цена за ед. продукции

 

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	


 Поставщики сырья и материалов.

 Рынок сырья и материалов в регионе.  Факторы, влияющие на регулярность поставок.   Влияние сезонности на объем поставок

   Наименование и  месторасположение фирм поставщиков, краткое описание их деятельности в части  поставляемых материалов,  сырья, комплектующих и т.п. 

Тенденции направления деятельности

Описание тенденций дальнейшего развития направления деятельности или бизнеса предприятия.

Оценка влияния этих тенденций  на деятельность предприятия.

Охрана окружающей среды

Оценка экологической   безопасности продукции предприятия. 

 6. Перечень технологического оборудования, необходимого для реализации проекта на основе лизинга

Сведения о продавце оборудования.

 Наименование фирмы-продавца (изготовителя) оборудования.

 Юридический  адрес, банковские реквизиты, контактный телефон, Ф.И.О. ответственного лица.

 Если поставляется импортное оборудование - наличие представительств продавца в Москве, России,  наличие аналогичного оборудования, производимого в России.

 Перечень оборудования.

Перечень выбранного оборудования для осуществления лизинговой схемы

	№  п/п
	Тип оборудования
	Назначение
	Конрактная цена,

млн. руб.



	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	ИТОГО:
	


Характеристика производственных площадей,  необходимых 

 для размещения оборудования по лизингу 

	№ п/п
	Назначение площадей  
	Характеристика

	
	
	

	
	
	

	
	
	


      7. Календарный план инвестиций

                                                                                                                           в  млн.руб.

	№ п/п
	Планируемые мероприятия
	(срок)
	(срок)
	..................................
	Всего

	1
	Приобретение оборудования, в том числе
	(сумма)
	
	
	

	1.1
	
	
	
	
	

	1.2
	
	
	
	
	

	2
	Транспортировка, страховка и таможенное оформление оборудования
	
	
	
	

	3
	Монтаж оборудования и пуско-наладочные работы
	
	
	
	

	4
	Прочие затраты
	
	
	
	

	
	ИТОГО:
	
	
	
	


8. Структура затрат

Первые шесть месяцев идет разбивка по месяцам, следующие 1,5 года- по кварталам,

     далее по годам.                                                                      в тыс. руб.

	№ п/п
	Наименование
	Период
	Период
	Период
	Период

	1
	Фонд оплаты труда
	
	
	
	

	2
	Начисления на фонд оплаты труда
	
	
	
	

	3
	Материальные затраты
	
	
	
	

	4
	Ремонт и техническое обслуживание оборудования
	
	
	
	

	5
	Амортизационные отчисления  (собственного оборудования на балансе предприятия)
	
	
	
	

	6
	Лизинговые платежи
	
	
	
	

	7
	Страхование оборудования по лизингу
	
	
	
	

	8
	Налоги и другие платежи, отнесенные на себестоимость
	
	
	
	

	9
	Общепроизводственные и прочие  расходы
	
	
	
	

	10
	ИТОГО :
	
	
	
	


                          9.  Риски проекта 

Перечень и характеристика основных рисков при реализации проекта на основе лизинга. Предполагаемые меры по их ограничению.

       10.  Планирование лизинговых платежей

В какой форме планируется выплата лизинговых платежей (денежная, компенсационная или смешенная). Какая периодичность (ежегодная, полугодовая, квартальная или ежемесячная). Способ уплаты (равные доли, увеличивающиеся размеры или уменьшающиеся). Наличие авансовых платежей. График лизинговых платежей. 

Способ начисления (периодическое возмещение, авансом, с отсрочкой, с учетом стоимости выкупаемого имущества). Планируется ли выкуп имущества. Планируемый процент дисконтирования платежей.

     11.  Прогноз объема продаж

Первые шесть месяцев идет разбивка по месяцам, следующие 1,5 года- по кварталам далее по годам

	№ п/п
	Товарная позиция

(продукция, услуга)
	Цена 

без НДС 
	Объем реализации за (указать период) ______________

в натур.  ед. измерения


	Стоимость реализованной продукции

 в млн. руб. 

за (указать период) _______

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	-
	ИТОГО:
	
	


Таблица, отражающая  выручку без НДС ( объем реализации без НДС) в соответствии с представленным бизнес-планом

	Показатель
	Периоды

	
	1
	2
	3
	4

	Чистый объем реализации, всего
	
	
	
	

	в т.ч. с использованием оборудования по лизингу
	
	
	
	


         12.  Финансовый план

Основные данные финансовой части проекта представляются в виде: 

· отчета о прибылях  и убытках 

· отчета о движении денежных средств

· прогнозного  баланса 

Дополнительные данные:

· размер  дисконта  (по годам бизнес-плана,  в %)

· уровень инфляция  ( по годам бизнес-плана,  в %)

· курс рубля к соответствующей СКВ (по периодам бизнес-плана)

Налоги и таможенные платежи  

	Тип налога или 

платежа
	Налогооблагаемая база
	Ставка
	Льготы
	Примечание

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


Показатели оценки эффективности проекта 

1. Чистый дисконтированный доход (NPV):

при дисконте равным          0% -          ___________________млн. руб.

при дисконте в расчетах (____%)         __________________ млн. руб.

2.Внутренняя норма доходности (IRR):

при дисконте равным          0% -            ___________________ %.

при дисконте в расчетах (____%)           __________________ %

3.  Срок окупаемости проекта:

при дисконте равным         0% -          ___________________ лет

при дисконте в расчетах (____%)         __________________ лет

4.  Индекс доходности:

при дисконте равным     0% -                ___________________ (безразмерный ) 

при дисконте в расчетах (____%)           __________________ (безразмерный ) 

Анализ устойчивости (чувствительности) проекта

Расчет показателей оценки эффективности проекта при условии:

· снижения уровня чистого объема реализации продукции(услуг) на _____ % от предложенных величин в бизнес-плане;

· увеличения дисконта по сравнению с принятой величиной в расчетах по бизнес-плану на ______ % (или раз).

При необходимости провести анализ и оценку устойчивости проекта с учетом наиболее характерных факторов для  конкретного  проекта.

Справочно:

Данные о текущей инвестиционной  деятельности предприятия

Какие инвестиционные проекты реализуются предприятием в настоящее время:

	№ 

пп.
	Наименование

 проекта
	Объем

 инвестиций
	Период реализации проекта
	Расчетные показатели

 эффективности проекта
	Примечание

	
	
	Всего
	в т.ч. заемных средств
	с ____ 

______

по____ ______
	Чистый дискон. доход,

млн.руб.
	Внутренн. норма доходности, %
	Срок окупаемости, лет
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